
РЕКЛАМНАЯ КАМПАНИЯ

«ЧТО ВЕДЁТ
К СВОБОДЕ?»



По данным Росстата, в 2022 г. в Башкортостане ввели
рекордные 3,06 млн м2 жилья.
Львиная доля приходится на столицу — Уфу.

Такие темпы роста вызваны благоприятными
условиями, большой территорией и развивающейся
инфраструктурой города. Люди охотно переезжают
в Уфу, так как видят здесь точки роста для себя
и своей семьи, а уровень жилья готов
удовлетворить их потребности.



Что есть
«Свобода»?

Это новый ЖК от группы компаний
СтроиТЭК, который возводится
на берегу реки в самом сердце
Башкортостана, Уфе.



Жилой комплекс
находится в перспективной,
но малоизвестной
части города.

Там, где отсутствуют знаковые
популярные объекты
и общественные
пространства.

Там, где
начинается
«Свобода».



Куда это приведёт?



>>>

Цель — разработать
рекламную концепцию,

которая привлечет
внимание аудитории

к новой «Свободе».



Провести анализ целевой аудитории
на основе исследования и выявить
точки притяжения бренда.

Что для этого
нужно?



Хотят иметь квартиру в новом ЖК и рядом
с центром города. Достаток выше среднего,
занимаются бизнесом, финансами или услугами.
Важен комфорт, уединенность и экология.
Хотят жить самостоятельно и готовы заплатить
за качество и индивидуальный подход.

Молодые семьи
Возраст 25-35 лет

Человек в достатке, который много работает.
Ему важны комфорт и местоположение его
дома. Желает уединения и свободы от шума
города. Мотивирован желанием съехать
от родителей и обустроить свое жилище.

Современный мужчина
Возраст: 25-40 лет

Активна, погружена в городскую жизнь,
самостоятельна. Желает обустроить свое
пространство и съехать от родителей. Ей важно
удобное расположение квартиры для работы
и мероприятий. Стремится к саморазвитию,
готова вложиться в жилье, которое подойдет
именно ей.

Молодая современная девушка
Возраст 20-30 лет

Целевая аудитория
Ядро ЦА составляют люди в возрасте от 25 до 60 лет. Люди среднего
и выше достатка, имеющие автомобиль, чаще находящиеся в браке,
чаще с детьми.

Для них самыми важными факторами при покупке являются:
цена, расположение, срок сдачи, метражи.

По результатам анализа мы выявили, что жилой комплекс «Свобода»
должен ассоциироваться у аудитории с уникальным, аутентичным местом
для жизни. Но в то же время важно подчеркнуть преимущества его
расположения — всего 15 минут до центра города.



В шаговой
доступности от

жилого комплекса
нет знаковых

мест.

Мы искали яркие
точки притяжения,
которые привлекут
внимание к объекту.

Мы выявили
две подобные

локации.



Вдоль нее находятся туристические
зоны и важные объекты: памятник

Салавата Юлаева, Дом правительства
(Белый дом), Монумент Дружбы.

центр притяжения
всех жителей

и гостей города



Название улицы напоминает о
знаменитой эстрадной певице,
которая в последний год
регулярно была участницей
громких инфоповодов.

А еще есть
Пугачева...
Улица Пугачева



>>>

Эти знаковые
места города

буквально ведут
к «Свободе».

Как и Алла…



ПРИМЕРЫ
ВИЗУАЛИЗАЦИИ

















Таким был наш
путь к «Свободе»



Контекстная реклама
Средние показатели

Потрачено всего

781 294

Кликов

52 086
Средняя цена клика

15
Средняя цена лида

2 364
Лидов

330



Потрачено

599 700,92

Кликов

67 949
Стоимость клика

8,82
Показов

8 789 081
CTR

0,77 %
Цена за лид

1 845,23
Лидов

325

— 21

Таргетированная реклама
Средние показатели



Визиты

15 941
Целевых заявок

329

SEO продвижение
Средние показатели



Количество запросов
ЖК «Свобода» в Уфе
выросло за период

В 5.8 РАЗ
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Упоминания 
                в СМИ



Комсомольская правда РБК-Уфа

Просмотры

3 966
Просмотры

3 080



Коммерсантъ Башинформ

Просмотры

866
Просмотры

13 569



 UfacityNews Ufa1

Просмотры

5 097
Просмотры

3 995
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UfaTime Результат 
проведенных работ 

Просмотры

6 395

Просмотры

34 532 



Концепция ведет к «Свободе»
новых покупателей

x



Спасибо
за внимание!


